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MISSION DE LA SNI
NOS MISSIONS
Créée en 1964, La Société Nationale d’Investissement du Cameroun (SNI) est
une institution à capital public avec l’Etat comme actionnaire unique. Elle a
pour objet de favoriser activement les opérations d’investissement productif

à haut rendement
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CADRE D’INTERVENTION
Au regard de ses mult iples facettes, la SNI se posit ionne dans l 'environnement
camerounais comme :
S N I :  s o c i é t é  à  c a p i t a l  p u b l i c  a v e c  l ’ E t a t  c o m m e  u n i q u e  a c t i o n n a i r e .
Une société à capital publ ic qui appuie toutes les stratégies et les pol it iques
du Gouvernement camerounais en matière économique, industr iel  et social,
mais dont les règles de fonctionnement sont cel les d’une société anonyme.
SNI: société de capital r isque
Une société de capital  r i sque qui  prend des part ic ipat ions au capital  des
ent repr i ses  nouve l le s  ou  ex i s tantes  p résentant  de  bonnes  per spect ives
commerciales et f inancières.
SNI: promoteur de projets productifs
Un promoteur qui init ie des projets, les étudie, les monte en joint-venture avec
des  par tena i re s  techn iques ,  f i nanc ie r s  ou  commerc iaux ,  nat ionaux  ou
internationaux préalablement identif iés ;
SNI: société de financement
Un f inancier qui  apporte son appui aux projets économiquement v iables et
f inancièrement rentables par l 'octroi  de prêts et/ou d’avances en compte-
courant actionnaires.
SNI: instrument d’appui au secteur privé
Un faci l i tateur qui accuei l le et accompagne les invest isseurs,  les partenaires
techniques et financiers qui la soll icitent, dans la mise en œuvre de leurs projets
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MOYENS D’INTERVENTION
Un personnel performant et motivé
La SNI s’est dotée d’un personnel d’encadrement aux compétences diversifiées
composé d’économistes, d’analystes financiers, d’experts comptables, de juristes
d’affaires, d’ingénieurs,etc…

Des ressources financières adaptées
Elles sont constituées essentiellement :
- de son capital social ;
- des emprunts qu’elle peut contracter ;
- du revenu des titres de participation (dividendes) ;
- du produit de ses placements ;
- des revenus des prêts ;
- du produit de la vente des titres de participation détenus dans les   sociétés ;
- des revenus des interventions et services ;
- de la vente de son savoir-faire ;
- etc…

Des fonds d’investissement en cours de création
La SNI participe à la création et à la mise en place de fonds d’investissement pour
le financement ou le cofinancement des projets.
Un réseau de partenariat conséquent
Pour réaliser ses missions, la SNI a développé au fil des ans, un réseau de partenariat
constitué de grandes firmes internationales.
Ce réseau comprend aujourd'hui.
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LES PRODUITS DE LA SNI
 
Capital risque : Le métier traditionnel de la SNI
La SNI dispose de ressources lui permettant de prendre des participations en joint-venture avec
d’autres partenaires au capital des projets initiés par elle-même ou présentés par des promoteurs
privés.

Capital développement
La SNI peut participer à des restructurations financières par apports de fonds propres ou
consolidations des prêts ou avances en compte courant actionnaires intervenant à l’occasion
de la mise en œuvre des plans de développement (augmentation de capital, extension ou
accroissement de capacité) ou des plans de réhabil itation des sociétés.

Capital transmission
La SNI peut racheter des actions dans des sociétés existantes à fort potentiel. 
Prêts
La SNI  peut accorder aux sociétés dans lesquelles elle participe des prêts et/ou des avances
en compte courant actionnaire au prorata de sa quote part au capital social.

Garanties
Dans le cadre de l'octroi de prêts, les garanties exigées par la SNI concernent notamment les
hypothèques, les nantissements, la caution et l 'affectation des créances.

Les Etudes
La SNI est outillée pour réaliser ou évaluer toutes études permettant d’apprécier la viabilité et
la rentabilité des projets : études d’opportunité, de marché, de préfaisabilité ou de faisabilité,etc…

Le Conseil et/ou l’assistance
Les activités de  conseil peuvent être exécutées par la SNI pour le compte de tiers moyennant
rémunération.

La Formation
Elle se déploie à travers l’organisation de séminaires, d’ateliers, de conférences ou de colloques
sur des thèmes susceptibles d’intéresser la communauté nationale, régionale ou internationale

L’appui au Gouvernement pour la réalisation des grands projets structurants Initiés par le Gouvernement, les grands
projets structurants sont ceux qui nécessitent un volume d’investissement très important dans des secteurs stratégiques
et dont la réalisation a un effet d’entraînement général sur l’économie.
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Le Portefeuille d’Entreprises
Son portefeui l le comprend actuel lement une trentaine d'entreprises répart ies
dans divers secteurs tels  que l 'agro- industr ie ;  la pêche et l 'é levage ;  le bois
et la pâte à papier ; les industr ies al imentaires ; le texti le et la confection ; les
matér iaux de construct ion ;  la métal lurgie et l 'é lectromécanique ;  la chimie
e t  l ' é n e r g i e  ;  l ' h ô t e l l e r i e  ;  l e  t o u r i s m e  e t  l a  p u b l i c i t é  ;  l e s  b a n q u e s .
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OUR MISSIONS

Créée en 1964, La Société Nationale d’Investissement du Cameroun (SNI) est
une institution à capital public avec l’Etat comme actionnaire unique. Elle a
pour objet de favoriser activement les opérations d’investissement productif à

haut rendement
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AREAS OF COMPETENCE
Because of its many missions, the SNI is a major player in the Cameroonian economic
environment, as the following indicates:
SNI: Public owned company with the State as sole shareholder

Although this is a company with State owned capital, which helps to implement the economic,
industrial and social strategies and polices of the Cameroonian government, it functions
along the lines of a limited liability company;
SNI: Venture Capital Corporation
It is a venture capital company that acquires equity in new or already existing companies
that have good commercial and financial prospects.
SNI: Promoter of Productive Projects
Initiates projects, carries out studies, sets them up in joint ventures with previously identified
technical, financial or commercial partners, whether national or international;
SNI: Financing body
Provides support to projects that are economically and financially viable through granting
loans and / or advances to shareholders’ current account.
SNI: Support to the private sector
It is a facilitator that receives and accompanies investors as well as technical and financial
partners who so request in the implementation of their projects.
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RESOURCES
The SNI has a multidisciplinary management staff made up of economists, financial
analysts, accountants, business law experts, engineers, etc.
Adapted financial resources
They are made up mostly of:
- Equity capital;
- Loans that it can raise;
- Income from shares (dividends);
- Income from investments;
- Interest from loans;
- Income from the sale of the equity it holds in companies;
- Income from interventions and services (rents)
- The sale of its know how;
- Etc.
Investment funds being set up
The SNI is participating actively in the setting up and putting in place of investment
funds for the financing or co-financing of projects.
It also has a network of competent partners
Over the years, the SNI has built up a network of partners made up mostly of big
international firms to help it carry out its missions.
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SNI Products
Venture capital: The traditional function of the SNI
The corporation has set aside funds for acquiring shares, in joint ventures with other
par tners ,  in  pro jects  in i t ia ted by i t  o r  p resented by pr ivate promoters .
Development capital
The SNI can participate in financial restructuring through the provision of funds,
consolidation of loans or advances to the shareholders’ current account during the
implementation of development plans (upgrading of capital, capacity extension
or expansion) or company rehabilitation plans.
Capital Transfer
The SNI can acquire shares in exist ing companies with high growth potential
Loans
The SNI can grant loans and / or advances to the shareholders’ current account of
companies in which it  holds shares, in proport ion to its share in the capital.
Guarantees
The guarantees required by SNI for loan grants are: mortgages, collateral security,
caution and credit allocation.
Studies
SNI is well equipped to conduct or evaluate studies to analyse the viability and
profitability of projects: SWOT analysis, market studies, pre-feasibility or feasibility
studies, etc.
Consultancy and/or Assistance
S N I  c a n  p r o v i d e  c o n s u l t a n c y  s e r v i c e s  t o  t h i r d  p a r t i e s  f o r  a  f e e .
Training
This is done through seminars, workshops, conferences or colloquiums on topics that
are of national, regional or international interest.
Support to Government in the implementation of major infrastructure projects
Generally initiated by Government, large-scale projects are those that require huge
investments in strategic sectors, whose realisation should have a positive spill over
effect on the economy.
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PORTFOLIO
Currently, it has about thirty enterprises in its portfolio. These enterprises operate
in such diverse sub-sectors as agribusiness, fishing and stockbreeding, timber and
paper pulp, food industry, textiles and dressmaking, building materials, metalwork
and electro-mechanical engineering, chemicals and energy, hotels, tourism and
advertisement, banking.

5


